
Unser Unternehmen - Werden Sie Teil des Teams!

Wir entwickeln und realisieren integrierte, ganzheitliche Systemdienstleistungen - auf Basis unserer

Kernfähigkeiten Logistics, Engineering sowie Production & Quality.

Als Unterstützung für unser Team von rund 4.000 Mitarbeitenden suchen wir Sie an unserem Standort

Rittersbach als

Sales Manager (gn) Defence & Security

Ihr Profil

Erfolgreich abgeschlossenes Studium der Wirtschafts- oder Ingenieurwissenschaften oder eine

vergleichbare Qualifikation

Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb oder Key Account Management, idealerweise im Defence- &

Security-Umfeld

Branchenkenntnisse und ein bestehendes Netzwerk zu öffentlichen Auftraggebern und/oder

Industriepartnern sind von Vorteil

Hohe Einsatzbereitschaft, strategisches Denken und verbindliches Auftreten

Kommunikations- und Verhandlungsstärke sowie Freude am Netzwerken

Unternehmerisches und lösungsorientiertes Denken

Zielstrebige, strukturierte „Hands-on“-Arbeitsweise

Begeisterungsfähigkeit, Durchsetzungsvermögen und sicheres Auftreten auf Entscheidungs-Ebene



Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands

Ihre Aufgaben

Betreuung und Weiterentwicklung von Bestands- und Neukunden im Bereich

öffentliche Auftraggeber (z. B. Bundeswehr, US Army, Katastrophenschutz)

Rüstungsindustrie (Hersteller, Zulieferer)

Verantwortung für den Ausbau unseres Standorts in Rittersbach (OWR – Odenwaldwerke

Rittersbach GmbH) mit Fokus auf Instandsetzung militärischer Fahrzeuge und Systeme sowie

Produkte und Services im Bereich ABC-Abwehr

Eigenständige Angebotserstellung, Vertragsverhandlung und Projektbegleitung bis zum Abschluss

in enger Abstimmung mit den Fachbereichen

Präsentation unserer Produkte und Dienstleistungen bei Entscheidungsträgern und

Fachabteilungen

Teilnahme an Fachmessen, Konferenzen und Kundenveranstaltungen

Durchführung von Markt-, Kunden- und Wettbewerbsanalysen

Unterstützung des Vertriebscontrollings mit relevanten Auswertungen

Wir bieten

Ein abwechslungsreiches Aufgabenfeld mit hoher Eigenverantwortung

Die Möglichkeit, aktiv am Wachstum und der Weiterentwicklung unseres Defence- & Security-

Geschäfts mitzuwirken

Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

Einen unbefristeten Vertrag in einem zukunftssicheren Umfeld

Jetzt Bewerben

Kontakt

Ms Mareke Mennenga

Telefon: 04921800763

https://dirks-group.onlyfy.jobs/application/apply/vra63g2hp1rmtu5pcazqcmocej0zlw0
tel:04921800763
https://www.dirks-group.de/
https://www.xing.com/pages/dirksgroupgmbh-co-kg
https://www.instagram.com/dirksgroup_karriere/?fbclid=IwAR3zaZKyukCjygRWjLJ15FVZdrkuPHWj-GxV1Bp8gtX2VNN7TtVRF93uG8Y
https://www.facebook.com/dirksgroup


E-Mail: MMennenga@dirks-group.de

DIRKS Group GmbH & Co. KG - Petkumer Str. 87 26725 Emden - http://www.dirks-group.de

Über WhatsApp bewerben

mailto:MMennenga@dirks-group.de
http://www.dirks-group.de/
https://of-dirks-group.pitchyou.de/go/vra63g2hp1rmtu5pcazqcmocej0zlw0

